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Введение

Наша большая семья являются заядлыми грибниками во всех смыслах. Мы часто ездим за грибами в лес, мы очень часто готовим различные блюда с грибами. Но сбор урожая на «тихой» охоте не всегда зависит от умения «охотника». Бывает так, что погода не располагает к тому, чтоб выросли грибы. Поэтому в такие годы заготовок грибов бывает очень мало, приходится покупать грибы. Наши знакомые у себя в теплице выращивают грибы вешенки, и мы очень часто, в неурожайные года, покупаем грибы у них.
Я предложил своим родителям начать выращивать вешенки у себя на пригородном участке в теплице. На что родители мне сказали, что для того чтоб начать любой проект необходимо составить бизнес-план. Он помогает  понять, что выгоднее  выращивать  самим грибы или продолжать покупать у знакомых.  Так же был проведен опрос учеников 2-х классов школы 75. По результатам опроса, проведенного мной, видно, ребята так же считают что, самим выращивать грибы выгоднее,  чем покупать. (Приложение 1)
Гипотеза: нашей семье будет выгодно выращивать грибы самим, чем покупать у знакомых или в магазине.

Цель проектной работы: исследование эффективности планирования собственной хозяйственной деятельности по выращиванию грибов в условиях теплицы. 
Задачи:

1. Узнать, что такое бизнес-план.

2. Составить бизнес-план собственного малого бизнеса (выращивание грибов).

3. Составить словарь финансовых терминов и экономических понятий, встречающихся при составлении бизнес-плана.
Методы исследования:
· анализ литературных источников и Интернет-источников;
· расчетно-аналитический;
· системный подход;
· наблюдения за бизнес-планированием; 
· бизнес-процесс при формировании бизнес-плана. 
Практическая значимость моей работы состоит в том, чтобы научиться использовать предлагаемый бизнес-план для планирования своей хозяйственной деятельности по выращиванию грибов, и на практике убедиться в пользе его применения. 
1. План выполнения проектной работы

Название проекта: «Бизнес-планирование собственной хозяйственной деятельности по выращиванию грибов»
Учебный предмет, в рамках которого проводится работа: экономика
Тип проекта: Индивидуальный практико-ориентированный

годичный проект

Вопросы проекта:

1. Для кого будем производить?

2. Как будем выращивать грибы? (технология, организация, ресурсы)

3. Для чего составляем бизнес-план?
4. Что необходимо знать и уметь, чтобы планировать свою хозяйственную деятельность?

Продукт проектной деятельности: бизнес-план

Презентация результата проекта: доклад

Содержание основных этапов деятельности по выполнению проекта: подготовительного этапа, реализации проекта и заключительного этапа представлены в таблице. (Приложение 2)
2. Бизнес-планирование собственной хозяйственной деятельности по выращиванию грибов
2.1. Что такое бизнес-план?
Бизнес-план – основной документ, который разрабатывает предприятие и представляет инвестору (кредитору) по реальному инвестиционному проекту или проекту санации данного предприятия при угрозе его банкротства; 
- программа деятельности предприятия, 
- план конкретных мер по достижению конкретных целей его деятельности, включающий оценку ожидаемых расходов и доходов.
- план разумной организации конкретного дела.

Бизнес-план служит двум основным целям:

· Он даёт инвестору (кредитору) ответ на вопрос, стоит ли вкладывать средства в данный инвестиционный проект.

· Служит источником информации для лиц, непосредственно реализующих проект.
Бизнес-план помогает предпринимателю решить следующие основные задачи:

1. сформулировать главную цель проекта, его стратегическое направление, спрогнозировать развитие событий в краткосрочном и долгосрочном периодах;

2. определить рынок сбыта для продукции фирмы, ее потребителей;

3. оценить конкурентоспособность предприятия;

4. разработать ассортимент продукции и услуг;

5. рассчитать затраты;

6. определить тактику ценообразования, эффективности сбыта, анализ освоения рынка и его потенциал;

7. оценить оптимальное соотношение реальных возможностей предприятия и поставленные к реализации цели.
2.2. Бизнес-план и его функции:

· бизнес-план используется для оценки фактических показателей деятельности компании за конкретный период в сравнении с запланированными;

· является инструментом реализации основных стратегических направлений предприятия;

· разработка ведущих концепций ведения бизнес-процессов; выступает инструментом привлечения дополнительных финансовых ресурсов.
2.3. Содержание Бизнес-плана
     К составлению бизнес плана нет строгих требований, но предполагает наличие  определенных пунктов обязательных к рассмотрению.

· Резюме бизнес-плана (краткая аннотация).
· Описание продукции или услуг.
· Маркетинг и сбыт продукции или услуг.
· Производственный план.
· Организационный план.
· Финансовый план.
· Направленность и эффективность проекта.
· Риск и гарантии.
(Приложение 3)

2.4. Этапы разработки бизнес-плана

Этап 1. Сбор и анализ информации о продукции, услугах.

Этап 2. Сбор и анализ информации о рынке сбыта и конкурентоспособности.

Этап 3. Анализ состояния и возможностей производства.
Этап 4. Разработка маркетинговой стратегии.
Этап 5. Анализ ресурсов и инвестиционных потребностей.
Этап 6. Финансовое планирование. Расчет финансовых потребностей. Определение источников финансирования.
Этап 7. Разработка графика реализации проекта.
Этап 8. Анализ рисков.

Этап 9. Оформление бизнес-плана.
3. Практическая часть. Составление бизнес-плана.
3.1. Титульный лист
Частное лицо Багин Кирилл Максимович

Конфиденциально

Бизнес-План

«Выращивание грибов «Вешенка» на приусадебном участке»

Разработчик: Багин К.М.

Консультант: Карева Н.Е

e-mail: 010609ki@mail.ru
Челябинск, 2017
3.2. Резюме проекта

Цель составления нашего бизнес плана – выращивание грибов «Вешенка» на приусадебном участке. 
Гриб «Вешенка» является неприхотливым грибом при выращивании к колебаниям температуры, влажности, освещенности. Имеет быструю всхожесть. Все эти характеристики наиболее подходят для выращивания на приусадебном участке и для начинающих. Издержки по выращиванию «Вешенки» не велики, благодаря чему данный бизнес отличается хорошими показателями рентабельности.

Процесс, включает 5 основных этапов:

· Закупка Мицелия (семена грибов)

· Подготовка помещений (сарай, теплица) 

· Подготовка субстрата (мешки с питательной средой и грибницы)

· Выращивание грибов

· Сбор продукции и реализация излишков.
Для данного бизнеса необходимы следующие расходные материалы.

· Помещение для проращивания и выращивания грибов.

· Опилки, стружка древесная лиственных деревьев, солома.

· Мицелий (грибница вешенок)

· Мешки для выращивания грибов

· Раствор перекиси водорода

· Увлажнитель воздуха

· Обогреватель

· Термогигрометр

· Опрыскиватель

· Бочка для стерилизации субстрата

· Веревка 

· Дрова

Так же необходимы  энергоресурсы:

· Электричество

3.3. Описание отрасли.
Вешенка - это культивированный гриб. На сегодняшний момент выращиванием грибов занимаются крупные хозяйства, соответственно они и диктуют цену грибов на рынке.  Стоимость грибов в летний период в магазинах и рынках составляет от 110-150 руб за 1 кг, зимой стоимость  доходит до 250 руб за 1 кг. Данная цена не всем дает возможность покупать грибы. А любят их очень многие. По этому, частные лица стали выращивать грибы на приусадебных участках.

Само производство будет располагается на территории дачного участка, в 15 км от г. Челябинска. Площадь теплицы, в которых происходит процесс выращивания грибов составляет 24 кв. метров. 
Для выращивания грибов у специализированной фирмы будет закуплен  посевной материал (мицелий). Далее на месте происходит подготовка субстрата и процесс проращивания и выращивания вешенки с обеспечением необходимого уровня влажности и температуры. Сырье для подготовки субстрата подготавливается самостоятельно. Срок одного производственного цикла - 35-40 дней. Товар выращивается для собственного потребления, излишки будут реализованы.
Поскольку предприятие ориентировано на небольшой объем производства, для обслуживания не понадобится наемного персонала. Основными обязанностями, включая подготовку помещений, закупку мицелия, подготовку субстрата, высадку и сбор грибов ведут члены семьи.
3.4. Описание товара
Вешенка -  является экологически чистым продуктом, для производства которого не используется химическая обработка. (Приложение 4) В отличие от других  культивируемых грибов – шампиньонов, которые растут на перепревшем навозе, лисичек которые растут  только рядом с деревом-партнером хвойной породы, вешенки предпочитают лиственные деревья (опилки лиственных деревьев, пеньки лиственных пород), солому, шелуху семечек и т.д. Вешенка популярна   в связи с возможностью приготовления и заготовки различными способами. Вешенку жарят, варят, солят, маринуют. Также используют  как ингредиент в различных блюдах, добавляют в салаты. Гриб Вешенка не только обладает отличными вкусовыми свойствами, но и полезен для здоровья. Вешенка содержит большое количество углеродов, содержит витамины (D2, E, С, В, РР), присутствуют ферменты, в мякоти гриба содержится кальций, йод, калий, железо, биотин и тиамин.  Вешенка снижает уровень холестерина в крови, сок вешенки препятствует развитию кишечной палочки. Грибы обладают низкой калорийностью (около 38 ккал в свежем виде). Одним из полезных свойств вешенки считается понижение уровня сахара в крови, помощь в  предотвращении развитие таких болезней как атеросклероз, гепатит, язва желудка и холестицит. Также врачи рекомендуют употреблять вешенки в пищу людям, болеющим бронхитом или прошедшим химиотерапию.

Основным недостатком вешенки считается ее хрупкость, из-за этого данный гриб тяжело перевозить на большие расстояния.

Выращивание вешенки это практически безотходное производство, поскольку в дальнейшем использованный субстрат применяется в качестве биологически активной добавки, которая используется для кормления свиней, а также в качестве удобрений для садоводов и огородников. Отработанный наш субстрат планируем  использовать для удобрения почвы.

3.5. Маркетинг
Выращенная продукция будет использована для личного потребления, а излишки реализованы среди знакомых. Опрос проведен, найдены каналы сбыта излишек.
3.6. План производства
Географически грибная ферма находится в 15 км от города Челябинска. Процесс выращивания грибов происходит в экологически чистом сельском районе, на территории дачного участка. 
Технологию бизнеса разделим на несколько основных этапов:

Первый этап - подготовка помещений для проращивания и выращивания грибов «Вешенка». Необходимо обработать стены помещений разведенным раствором перекиси водорода. Для дезинфекции помещений. 
Второй этап – закупка мицелий у специализированных фирм. Критерий выбора поставщика – наличие соответствующих документов, отзывы покупателей, качество и доступная стоимость продукции . 

Третий этап  - подготовка субстрат, то есть питательной среды для грибов. Субстрат должен обладать аэробностью, это дает возможность  быстрого освоения его мицелием. Также  используем добавки для повышения урожайности: солома. Для очистки опилок и соломы от микроорганизмов будет применена процедуру пастеризации. Сырье закладывается  в бочку с предварительно доведенной до кипения водой. Бочка будет продолжать стоять на костре. Пастиризация сырья будет около 2-3 часов. Будем поддерживать процесс небольшого подогрева, температура 60-80 градусов т.к. более низкая температура не убъёт все микроорганизмы, а кипячение будет  способствовать развитию Триходермы, которая погубит посев. Далее субстрат сцеживается и  охлаждается и укладывается в полиэтиленовые мешки (предварительно промытые горячей водой с мылом) по 6-8 кг послойно. Слой субстрата 10-15 см, далее просыпаем мицелием, далее повторяем слои, последний слой должен быть обязательно субстрата. Для удаления избытка влаги в нижней части мешка проделываются отверстия, после чего мешки помещаются в помещение для проращивания. Далее делаем небольшие надрезы по всему мешку, для выхода грибного тела.
Четвертый этап - обеспечиваем условия для выращивания грибов. В помещении для проращивания не допускается прямой солнечный свет, поэтому для проращивания выбран сарай. Для проращивания грибные блоки устанавливаем вертикально, а расстояние между ними оставляем 10 см. Температура поддерживаем около 24°С, относительная влажность – порядка 60-65%. Грибница  будет прорастать в течение 10-17 дней, после чего мешки переносим в теплицу для плодоношения. Важно отметить, что наша теплица находится в затененном месте. Грибные блоки устанавливаем в один ряд, расстояние между мешками делаем 30см, это делается для свободного доступа при сборе урожая. В теплице плодоношения поддерживается более низкий уровень температуры – порядка 12-18°С, а влажность на уровне 80-85%. Для поддержания высокой влажности будем поливать пол и стены теплицы. При соблюдении условий зародыши плодовых тел появляются на 2 неделю.  Грибы собираются друзами (сростками), в молодом возрасте. Оптимальный размер шляпки – до 40 мм. Общая продолжительность полного цикла составляет около 40 дней.

Пятый этап - сбор полученного урожая. Грибы собираем, выкручивая полностью с корневой системой, а не срезая. Если оставить часть ножки в субстрате, то произойдет процесс гниения и заразит весь мешок. Грибы относятся к скоропортящимся продуктам, которые можно хранить в холодильнике не более 5 суток. (Приложение 5)
Организационный план

В связи с тем, что наше производство будет производить небольшой объем продукции, наемный персонал не понадобится. Основные обязанности по руководству и производству будут возложены на членов семьи.
3.7. Финансовый план
Для подготовительного периода потребуется 2 870 руб. Для проекта будут использованы денежные средства родителей. В связи с этим процент за пользование деньгами будет равен 0 (нулю). В сумму затрат подготовительного периода входят следующие затраты (Приложение 5 «Таблица затрат») подготовка помещений, закупка мицелия, расходных материалов для обеспечения процесса пастеризации, подготовки субстрата, поддержания влажности и температуры. Затраты на персонал так же равны 0 (нулю), т.к. не будет использован наемный персонал. Весь функционал по обеспечению подготовки, выращивания и сбора урожая будет осуществлен силами членов семьи. Дополнительные затраты, это затраты на энергоресурсы (электричество) 2 121руб. Финансовые показатели представлены в (Приложении 6.)
Стоимость проекта 4 991 (четыре тысячи девятьсот девяносто один рубль 00) копеек. Данные затраты рассчитаны на весь период производства.
Оценка эффективности проекта
Для оценки эффективности проекта используются такие показатели как, прибыль предприятия и его рентабельность. Прибыль была нами посчитана в финансовом плане и ровна 2 209руб. Рассмотрим по нашему предприятию показатель рентабельность. Рентабельность показывает, сколько прибыли приносит 1 рубль вложения. Вложений (затрат) у нас 4 991руб,  сумма выручки 7 200 руб. Итого получается 7 200/4 991=1,44 руб. Из  расчета видно, что 1 рубль вложений принесет нам 1 руб 44 копейки. 

По нашему проекту эффективность нужно рассматривать еще и итоговой стоимости 1 кг грибов. Т.к. изначально весь проект затевался для рассмотрения вопроса «Что нам дешевле покупать грибы или выращивать  их самим. Рассмотрим это в (Приложении 6 таблица «Расчет стоимости 1 кг грибов»).
3.8. Риски и гарантии

Выращивание Вешенок является хорошо освоенной отраслью бизнеса. Технология выращивания Вешенок довольно проста. Наиболее проста, для начинающих. Проект по выращиванию грибов Вешенка отличает низкий уровень риска в связи с простотой его организации, небольшими стартовыми вложениями и низкими текущими затратами.   Но не забываем, что и тут существуют риски. Рассмотрим риски и способы их решения. (Приложение 7). Гарантии заключаются в том, что данный гриб наименее прихотлив  к внешним проявлениям. Требует минимального знания для начинающих. Для увеличения урожайности можно использовать безопасные органические удобрения, что приведет к уменьшению стоимости грибов или покрытию непредвиденных затрат.
4.Заключение

В процессе составления проектной работы по составлению бизнес-плана было проведено исследование эффективности планирования собственной хозяйственной деятельности по выращиванию грибов в условиях теплицы и решены следующие задачи: 

1. Изучена литература и Интернет-источники для знакомства с  финансовыми терминами и экономическими понятиями.

2. Составлен «Словарь юного бизнесмена». (Приложение 8)
3. Разработан бизнес-план собственного малого бизнеса по выращиванию  грибов.

Проведена следующая работа: 

- рассчитали максимальные затраты, 

- рассчитали минимальную урожайность, так как это будет наш первый опыт, 

- нашли покупателей наших излишков. 

При составлении бизнес-плана найдены пути снижения затрат нашей семьи при выращивании грибов:

- изучение опыта «грибников», которые выращивают грибы не первый сезон;

- выбор производства, которое требует минимальные вложения;

- неприхотливость в выращивании. 

Без составления бизнес плана, понять прибыльно выращивать грибы или нет можно только после того как пройдет полный цикл производства. 
Из проведенных нами расчетов видно, что выращивать грибы самим гораздо дешевле, чем их покупать у знакомых или в магазине. Таким образом, наша гипотеза подтвердилась.

В процессе выполнения проектной работы самым интересным было изучать литературу и интернет-источники по производству грибов, узнать, что все в жизни можно и нужно планировать. Планирование помогает более быстро и эффективно достигать заданной цели. А еще, понять, нужна ли эта цель. Самым трудным было научиться построению стратегии для достижения конкретной цели, так как необходимо учитывать очень много мелочей. Ценность моей проектной работы состоит в освоении навыков планирования своей деятельности и получении экономических знаний, которые пригодятся в жизни.
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Приложение 1

Результаты опроса учеников 2-ых классов

В опросе участвовало 108 человек.

1. Как часто вы употребляете грибы дома?

Часто – 16 человека

Очень редко – 65 человек

2. Вы собираете грибы сами или покупаете в магазине?

          Покупают в магазине 24 семей;

          Собирают грибы 92 семьи.

3. По вашему мнению, можно ли вырастить грибы на приусадебном (дачном) участке самим?
Выращивание на приусадебном участке считают возможным 12 человека.

4. Кто знает, что такое бизнес-план?
          Объяснить, что такое бизнес план смогли 24 человек.

5. По вашему мнению, что дешевле, самим выращивать грибы или покупать в магазине?
          87 ученика считают, что если можно выращивать грибы 

          самостоятельно, то это будет дешевле.

Выводы:

1. Среди учеников моей параллели мало любителей грибов, но большинство ребят (85%) с удовольствием собирает их вместе со своей семьей в сезон.

2. Большинство ребят  не имеет представления о том, что грибы можно выращивать на приусадебном (дачном) участке самим (89%)
3. Что такое бизнес-план знает только 22% учеников, то есть экономических знаний и умений применять знания в своей практической деятельности у большинства ребят моего класса нет. 
4. Несмотря на то, что ученики  не владеют экономической информацией по выращиванию грибов и ребята не создавали бизнес-планы,  80%  учеников поддержал мою гипотезу о том, что выращивать грибы самостоятельно будет выгоднее, чем покупать. 
                                                                                                Приложение 2 

План выполнения ПРОЕКТА

	                  Мероприятие
	Содержание деятельности
	руководитель

	                                                     Подготовительный этап

	1. Определение  темы  проекта.

2. Опрос одноклассников.
3. Изучение опыта семьи  Ивановых имеющих опыт выращивания вешенок на приусадебном участке.

4. Подбор литературы по теме.
	· Поиск и анализ проблемы.
· Постановка цели и задач проекта.
· Подбор вопросов для анкеты.

· Обработка результатов и формулировка выводов.

· Осмотр теплицы. 

	Учитель

Меньшикова Н.М.(мама)

Учитель

Меньшикова Н.М.


	Начало проекта

	1. Формулировка проблемных вопросов, на основе полученной.

2. Изучение литературы и Интернет-источников.
3. Построение алгоритма деятельности
	· Сбор и изучение информации: определения экономических терминов, сведений о выращивании грибов, изучение структуры бизнес-плана.

· Составление плана реализации проекта.

· Этапы разработки бизнес-плана.
	Учитель

Меньшикова Н.М.



	Развитие проекта

	1. Составление бизнес-плана.
	· Расчеты.

· Формулировка выводов.

· Оформление работы.
	Учитель,

Меньшикова Н.М.



	Заключительный этап проекта

	1. Подготовка выступления.

2. Защита проекта на учебном мероприятии.

3. Оценка и самооценка проекта.


	· Изучение критериев.

· Подготовка компьютерной презентации.

· Упражнение в монологической речи с использованием средств наглядности.

· Презентация проекта, дискуссия.
· Коррекция подготовленных материалов. Изучение возможностей использования результатов проекта.
	Учитель


Приложение 3

Содержание и структура бизнес-плана
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Приложение 5
Этапы производства
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Таблица затрат

	№ п/п
	Наименование
	Цена руб.
	ШТ
	Стоимость руб.

	1
	Теплица
	0,00
	1
	0,00

	2
	Сарай
	0,00
	1
	0,00

	3
	Опилки, солома
	40,00(за мешок 10кг)
	6
	240,00

	4
	Мицелий
	150,00
	6
	750,00

	5
	Мешки
	15,00
	10
	150,00

	6
	Перекись водорода 3% 100мл
	7,00
	10
	70,00

	7
	Увлажнитель воздуха
	0,00
	0
	0,00

	8
	Обогреватель
	0,00
	0
	0,00

	9
	Термогигрометр
	450,00
	1
	450,00

	10
	Опрыскиватель
	0,00
	0
	0,00

	11
	Бочка металлическая (для дезинфекции опилок)
	600,00
	1
	600,00

	12
	Веревка (для завязывания и подвешивания мешков)
	10руб за метр
	20
	200

	13
	Непредвиденные расходы  10% от суммы затрат
	
	
	250,00

	14
	Дрова
	1600,00 за куб
	0,1куб
	160,00

	
	Итого (округл)
	
	
	2 870,00


	№ п/п
	Наименование
	Цена
	Кол-во
	Стоимость

	1
	Электричество в кВт
	3,00
	707
	2 121,00

	
	Итого
	
	
	2 121,00


Приложение 4

Вешенки
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Приложение 6

Финансовые показатели
	п/п
	Показатели
	05.18-08.18

	1
	Выручка  от реализации 90кг*80руб
	7 200,00

	2
	Затраты на русурсы
	2 870,00

	3
	Материальная маржа стр1-стр 2
	4 330,00

	4
	з/пл
	0,00

	5
	Энергетические расходы
	2 121,00

	6
	Налоги
	0,00

	7
	Итого расходов стр 4+стр 5+стр 6
	2 121,00

	8
	Промежуточный результат стр 3-стр 7
	2 209,00

	9
	Процент за пользование деньгами
	0,00

	10
	Прибыль стр 8-стр 9
	2 209,00


Расчет стоимости 1 кг грибов

	1
	Затраты
	4 991,00 руб

	2
	Урожай за сезон (минимум) 
	90 кг

	3
	Стоимость 1 кг грибов при собственном производстве
	4 991/90=55,45 руб/кг

	4
	Стоимость 1 кг грибов при покупке у знакомых
	80 руб/кг

	5
	Экономия с 1 кг
	80-55,45=24,55 руб/кг

	
	
	

	1
	Излишки для реализации 30 кг
	30*80=2 400 руб

	2
	Уменьшение затрат за счет продажи излишек
	4 991-2400=2 591 руб

	3
	Стоимость 1 кг грибов после продажи излишек
	2 591/60=43,18 руб/кг

	4
	Экономия с 1 кг после продажи излишек
	80-43,18=36,82 руб/кг

	
	
	


Приложение 7
Рассмотрим риски и способы их решения

	№ п/п
	Риск
	Вероятность наступления
	Степень тяжести последствий
	Меры по предотвращению

	1
	Слабая урожайность
	средняя
	средняя
	Закупка мицилия у другого производителя, использование безопасных биодобавок.

	2
	Временные и  финансовые издержки в связи с отсутствием опыта грибоводства
	средняя
	средняя
	Изучение литературы и опыта других производителей.

	3
	Непредвиденный  выход из стоя оборудования
	низкая
	средняя
	Покупка нового оборудования (гарантия), соблюдение правил эксплуатации.

	4
	Невозможность реализовать излишки
	низкая
	низкая
	Поиск новых потребителей.


Приложение 8
Словарь «Юного Бизнесмена»

Инвестор - это частное лицо или организация, совершающая вложение капитала, с целью получения прибыли.

Инвестиционный проект – план,  который связан с вложением для последующего получения прибыли.

Банкротство - это неспособность должника в полном объеме выполнить требования кредиторов или исполнить обязательства по уплате обязательных платежей.

Кредитор- тот кому частное лицо или организация должны деньги.

Санации предприятия - это комплекс  мер, направленных на предотвращение банкротства предприятия, улучшение его финансового положения, а так же повышение его конкурентоспособности.

Маркетинг- совокупность действий, цель которых убедить покупателей приобрести продукцию. Кроме того, он предполагает изучение рынка, для того чтобы определить возможную реакцию покупателя на планируемые к производству новые продукты и выяснить, можно ли повысить привлекательность уже выпускаемых продуктов путем их изменения.

Рентабельность - показатель эффективности использования денежных средств. Выражается как коэффициент или в форме процента.

Стратегия – это конкретный,  долгосрочный план достижения конкретной долгосрочной  цели.

Стратегическое планирование - дает ответ на вопрос, каким способом, с помощью каких действий организация сумеет достичь своих целей в условиях изменяющегося и конкурентного окружения. 

Сегмент рынка - это часть рынка, объединенная по какому либо признаку. 

Целевая аудитория – часть населения, объединенная  общими вкусами, на которую рассчитывают создатели товаров и услуг.

Ценообразование - процесс формирования цен на товары и услуги.

Резюме - краткое изложение сути сказанного, написанного или прочитанного

Грант - Денежное пособие, стипендия из специального фонда для проведения научных, исследовательских и иных работ в зависимости от их актуальности.

Кредит - предоставление денег или товаров в долг  с уплатой процента.

Аэробы (среда аэробная) - организмы, которым для жизнедеятельности и размножения необходим   свободный кислород. Т.е Создание среды с воздушными вкраплениями.

Пастеризация - это способ обеззараживания органических жидкостей путем нагревания их до температуры ниже 100°.

Триходермы - микроскопические грибы-сапрофиты, которые превращают органические вещества в неорганические, питаясь остатками растений и животных.

Рентабельность – это показатель, который рассчитывается для получения информации о заработке 1 рубля вложений.

Маржа – (в нашем случае материальная маржа) это разница выручки предприятия и постоянных затрат.

Выручка – это полная сумма денежных средств, полученная предприятием от реализации произведённой продукции, услуг, работ за определённый период.

Прибыль -  это конечный финансовый результат деятельности предприятия; определяется как разность между выручкой и затратами.
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